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Aptintate a nuestros programas de formacion y consigue tu titulacion

Fechas
Junio

30/06 al 28/07

Julio

19/07 a 18/08
26/07 a 25/08

Agosto

01/08 a 23/08
1/08 a 31/08

Septiembre

13/09 al 30/09
29/09 a 28/10

Octubre

27/10 al 25/11
08/10 a 31/10

Noviembre

26/11 a 9/01
13/09 al 30/09

Diciembre

02/12 31/12
09/ 31/12

CALENDARIO DE CURSOS 2010 DE LA ESCUELA AEFL

E-LEARNING

Curso

Cémo Captar propiedades en Exclusiva y Venderlas

Curso

Técnicas de Negociaciéon y Cierre
Técnicas para la Busqueda de Clientes Compradores

Curso

Coémo Captar propiedades en Exclusiva y Venderlas
Planificacion Agenda y objetivos para el éxito

Curso

Marketing de Guerrilla & Marketing Online
Fiscalidad de las operaciones inmobiliarias

Curso

Coémo potenciar la creatividad y la innovaciéon en los negocios.

Técnicas para la Busqueda de Clientes Compradores
Curso

Cémo analizar inmuebles para comprar, alquilar o vender.
Coémo Seleccionar y motivar agentes de EXITO

Curso

Nociones Juridicas Practicas para Agencias y Agentes.
Técnicas de Negociaciéon y Cierre

Para realizar Reservas:
http://campus.formacioninmobiliaria.es/
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Mas informacion: icastillob65@gmail.com
Teléfono: 605126605

www.escuela-aefi.com






